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Qui sommes-nous ?

Banyan Software, le partenaire de confiance pour accompagner la croissance de votre logiciel sur le long terme

@ Notre modeéle

Notre approche Notre engagement
Investir dans des éditeurs de logiciels métiers Travailler en étroite collaboration avec les Cultiver I'expertise, les valeurs et les talents
performants et soutenir leur croissance sur le dirigeants et leurs équipes pour les aider a de chaque entreprise pour batir des relations
long terme grace a notre stratégie de répondre a leurs priorités opérationnelles et de confiance et accompagner la réussite de
permanent home. activer les bons leviers de création de valeur. nos partenaires sur les décennies a venir.

100% 120+ 15+ 2016

(30+ en Europe)

.. - , pays avec des équipes locales : ..
des dirigeants nous recommandent logiciels accompagnés , . fondation, vision long terme
g g pag (Amérique du Nord, Europe, APAC) g

* Aussi appelé capital permanent ou evergreen
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Notre équipe

Ghislain Rouéssé

Partner France

Dirige le développement de Banyan
France

Fondateur & CEO (Billee = Zenchef),
COO (Zenchef)

Spécialités : GTM, M&A, Pricing,
P&L/EBITDA

4 acquisitions Saas intégrées -
ARR scalé jusqu'a €50M+
Diplomé ESSEC & Paris-Dauphine

Héloise Mimran

Software Investor

Pilotage des acquisitions Banyan en
France et en Europe

4 ans d'expérience en investissement
(Rothschild & Co)

3 ans en conseil en stratégie (Roland
Berger)

Diplémée de I'ESCP

Tristan Chevalier

Software Investor

Pilotage des acquisitions Banyan en
France et en Europe

5 ans d'expérience en fusions-
acquisitions (Septeo, Mazars)

10 acquisitions d'éditeurs de logiciels
chez Septeo

300+ professionnels au service de votre croissance - IA - IT - Recrutement - Marketing - Ventes - Juridique - Finance




Ce qui nous distingue

O O &

N

Actionnariat permanent, sans contrainte de revente

Un succes pérenne pour les entreprises qui nous rejoignent, leurs dirigeants,
leurs équipes et leurs clients — porté par une vision long terme.

Accompagnement opérationnel & réseau mondial

Des ressources partagées et un réseau mondial de dirigeants et d'experts du
logiciel a votre service.

Modeéle décentralisé & autonomie préservée

Un modele décentralisé qui préserve I'autonomie des dirigeants et de leurs
équipes, dans le respect des spécificités locales.

Accompagnement approfondi sur I'lA

Saisir les opportunités stratégiques et innover durablement grace a une
expertise IA dédiée.

Expertise Chaque entreprise
Logiciel conserve son autonomie

[

Actionnariat Vous permettre
Permanent d'aller plus loin

« Banyan nous a permis d'accélérer notre innovation et le
lancement de nouveaux produits. »

Jinny Laderer, Dirigeante de vCreative
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Ce que disent nos partenaires

« J'ai fondé Banyan avec une conviction forte : investir sur le long terme, en placant la stabilité et 'humain au cceur de
notre approche, est le meilleur moyen de faire de chaque partenariat une réussite. Je suis fier de voir cette vision

prendre vie pour de nombreux dirigeants, leurs équipes et leurs clients. »

David Berkal - CEO, Banyan Software

« Grdce au support de Banyan en matiere de
recrutement et d'excellence opérationnelle, nous avons
pu accélérer la croissance de I'entreprise bien au-dela
de nos attentes. »

Phil Musgrave - PDG d'Atamis %
« Leur vision a long terme nous permet d'aborder les

opportunités de croissance avec confiance, dans le
respect des intéréts de notre entreprise. »

Juan Correia - PDG de Host

« L'accompagnement quotidien de notre partenaire
dédié et I'accés aux ressources Banyan nous
permettent d'aborder sereinement notre prochaine
phase de croissance. »

Nikolaus Nikou - PDG de Classter u_';_

« Faire partie d'un groupe plus large permet de
s'appuyer sur 'expérience des autres. Pouvoir échanger
avec des dirigeants ayant vécu les mémes défis est un

véritable atout. »

Antti Lapinleimu - PDG de Softera +

« Le soutien du groupe nous a permis de porter une
vision nouvelle sur le business et de dépasser nos
objectifs de croissance. »

Vincent de Munck - PDG de Basil ‘ '

« Diriger une entreprise pour la premiére fois
représente un défi considérable. Banyan nous a
apporté I'expertise, les ressources et le soutien
nécessaires pour accélérer. »

08
A L4

Jan O'Hara - DG de Levl
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Notre facon de travailler

® 0 ©

Accélérer votre croissance grace a des ressources et une
expertise éprouvée

Maintenir une prise de décision rapide et une grande
agilité d'exécution

Garantir une transparence totale tout au long du processus

Assurer la continuité et la stabilité de votre entreprise

@

® © O

Adapter la transition a vos objectifs et a votre situation

Préserver I'ADN, la culture et l'identité de votre entreprise

Vous offrir un accompagnement sur mesure

Faire grandir vos talents et vos équipes
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Ce que nous apportons

Banyan met a disposition ses ressources et son expertise au service de votre succes sur le long terme.

L@ : . Y Y ) o,
aﬁ- Soutien opérationnel '&‘ Ressources partagées Communauté & réseau

Nous mettons a disposition nos ressources et Un éventail complet de services visant a renforcer Nous créons des opportunités de rencontre et
notre expertise afin de vous aider a prendre les I'efficacité de vos opérations, réduire vos codts et d'échange qui favorisent le partage d'expertise,
meilleures décisions pour le long terme. accéder a de nouvelles compétences. I'innovation et la réussite collective.
. Coaching & bonnes pratiques . Finance et Fiscalité . Intégration a la communauté Banyan
. Partenaire opérationnel dédié . Juridique . Communautés d'expertise par fonction
. Banyan Operating System . Marketing . Rencontres régulieres de dirigeants
. Recrutement . Développement commercial . Plateforme de partage de connaissances
. Finance . Fusions-acquisitions

. Développements technologiques
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